10. Mutassa be egy vállalkozás piacra való belépésének főbb akadályait és a leggyakrabban előforduló korlátokat!

A piacra való belépés akadályai
(1) Az állami szabályozás segítheti, korlátozhatja, meg is akadályozhatja a piacra lépést:

- egészségügyi, környezetvédelmi, technológiai előírások növelhetik a belépéshez szükséges tőkét;

- korlátozhatja a beszerzési forrásokhoz jutást;

- szabadalmi előírások befolyásolhatják az új ismeretek terjedését;

- egyes szereplők preferálása;

- vámok, kedvezmények segíthetik, akadályozhatják külföldi verseny-társak belépését.

(2)Méretgazdaságosság megfelelő értéke szükséges: 

- vállalatméret: jogilag körülhatárolt egység, gazdasági fogalmakkal (tőke, létszám stb.) kifejezett nagyság; 

- üzemméret: műszaki paraméterekkel írható le;

- piaci részesedés: a cég értékesítésének aránya az összes eladáshoz.

(3)Termékdifferenciálás: az újonnan belépőnek a vevők egy részét el kell hódítania termékeivel a meglévő eladóktól.

(4)
Tőkekorlátok: elegendő nagyságú tőkét kell megelőlegezni az indításhoz, mindaddig, amíg az értékesítési árbevételből meg nem térül a befektetés.

(5)
A partnerváltás költségei: a beszerzési és az értékesítési csatornák meg-változtatásának egyszeri költsége.

(6)
Az elosztási csatornákhoz való hozzáférést a piacon bennlévők megnehezíthetik.

(7)
Egyéb korlátok

- licenccel védett vagy titkolt technológiák stb.; 

- a bennlévők élvezik a kedvező földrajzi elhelyezkedést;

- a régóta működő vállalatok átlagköltsége alacsonyabb a tapasztalataik miatt; számolni kell a bennlévő vállalatok reagálásával.
